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TAVS IDEALAIS KLIENTS

Nosaki, kam ir paredzéts tavs kurss, vél pirms sac to veidot

DARBIBU SARAKSTS

1. solis — Apraksti savu idealo klientu no arpuses

Apraksti redzamas 1pasibas cilvekam, kam tavs kurss ir paredzéts (demografija).

2. solis — Izproti savu idealo klientu no iekSpuses

Apraksti, ko $T persona doma, jat, kadas ir vinas vértibas un izaicinajumi.

3. solis - Izvélies, ka raksturot savu auditoriju
Izlem, vai Tavam kursam labak der uz niSu balstits vai kopiena balstits auditorijas formuléjums.

4. solis - Uzraksti savu auditorijas formuléjumu, izmantojot Idejas validacijas
ietvaru

Izveido skaidru auditorijas formuléjumu, paturot prata visus septinus validacijas kritérijus.

5. solis - Registre savu atskaites punktu un sanem atgriezenisko saiti

Pievieno savu auditorijas formuléjumu WoDilab progresa (Milestone) izsekoSanas dokumentam
un atzime savu mentoru.
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Kapec ir svarigi definéet savu idealo klientu

Pirms veido nodarbibas, slaidus vai saturu, Tev jabut skaidriba, kam Tu patiesiba palidzési.
Kad skaidri saproti savu idealo klientu:
e Tavs véstijums kllst vieglak izsakama,
e pieméri klUst atbilstosaki,
e un kursu ir vieglak izveidot un izskaidrot.
St darba lapa palidz Tev pariet no visparéjas idejas uz realu cilvéku, kuru vari iztéloties un patiesi
saprast.

1. solis: - Apraksti savu idealo klientu no arpuses

Sis solis koncentréjas uz aréjo skatu - redzamajiem faktiem par tavu idealo klientu (demografiskie
dati).
Tev nav nepiecie$ami precizi dati. Saja posma pietiek ar sapratigiem pienémumiem.

Apraksti personu, kurai tavs kurss ir paredzéts:
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Piemeérs (tikai ilustrdcijai):

Kursam, kas palidz cilvékiem parvérst kiku cepSanu majas par nelielu legalu uznéméjdarbibu, ideadls klients varétu
bit sievietes vecuma no 25 lidz 45 gadiem, kas dzivo mazpilsétas vai lauku apvidos, kuras jau regulari cep gimenei,
draugiem vai vietéjiem pasakumiem. DaZas var biit bérna kopsanas atvalinGjuma, strada nepilnu darba laiku vai
meklé elastigu ienakumu avotu un var veltit daZas stundas nedéla, lai macitos un izveidotu savu darbibu.

Jasu apraksts var izskatities loti atskirigs. Mérkis ir vienkarsi iztéloties vienu redlu personu.

2. solis — izprotiet savu idealo klientu no iekSpuses

Sis solis koncentréjas uz iek$éjo skatu - ka jasu idealais klients dom3, jitas un pienem Iémumus
(psihografija).
Izmantojot 1sas piezimes vai teikumus, aprakstiet savu idealo klientu ka vienu realu personu.
leklaujiet So:

e ko ST persona vélas sava dzivé vai darba,

e kas Sobrid vinu neapmierina, uztrauc vai bloké,

e kas motive vinu rikoties vai meklét palidzibu,

e ko vina vérteé visvairak (pieméram, brivibu, stabilitati, radoSumu, drosibu),

e un kadas emocijas vina vélas just péc Sis problémas atrisinasanas.

Jums nav nepiecieSami perfekti teikumi. Skaidriba ir svarigaka par formu.

Piemers (tikai ilustracijai):

Taja pasa majraZosanas kursa idealais klients var sapnot nopelnit ienakumus no kaut ka, kas vinam patiesi patik un
ar ko lepojas. Vins noveérté radosumu, neatkaribu un laiku ar gimeni, bet bieZi jiitas neapmierindta, jo nezina, ka sakt
likumigi un parliecinosi. Vina var uztraukties par kladam vai to, ka vinu neuztvers nopietni. Tas, kas vinu motive, ir
vélme justies spéjigai, parliecindtai un drosai, darot kaut ko jégpilnu un ienesigu.

3. solis - lzvelieties, ka raksturot savu auditoriju
Ir divi izplatiti veidi, ka aprakstit auditoriju. Izvélieties vienu , kas Skiet visdabiskakais Tava kursa

idejai.
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Nisa balstits auditorijas pazinojums

Skaidri definéta cilvéku grupa ar konkrétu probléemu vai mérki, ko vini vélas atrisinat.

Pieméri no nodarbibas:

e Little Ones - nogurusi zidainu un mazulu vecaki, kuri vélas parbauditu miega rutinu, kas palidz visai
dgimenei atkal izguléties.

e Kelly Nolan (laika vadiba) - profesionalas straddjosas sievietes, kuras jitas parslogotas un vélas realistisku
planosanas sistému, kas samazina stresu.

e Izlaiduma eksamena atbalsts - vecaki, kuri vélas mierigi un parliecinosi atbalstit savus pusaudZus,
gatavojoties eksamenam.

Kopiena balstits auditorijas pazinojums

Cilvéku grupa, ko saista kopigas vértibas, uzskati vai pasaules redzéjums.
Piemeéri no nodarbibas:

e Carol Feller - "This Is Knowit" - Sievietes, kuras novérté radosumu, Iénu dzivi un macisanos rokdarbu
kopiena.

e Danielle LaPorte - uz sirdi orientéti radosie cilvéki, kuri novérté emocionalo skaidribu, autentiskumu un
dzivosanu saskanad ar sirdi.

e Patti Dobrowolski - "Ziméjiet savu ndakotni" - Lideri un pedagogi, kurus piesaista vizuala doméasana,
radoSums un uz nakotni vérstas parmainas.

4. solis - Uzraksti savu auditorijas formuléjumu, izmantojot Idejas
validacijas ietvaru

Tagad apvienojiet visu un uzrakstiet savu auditorijas formuléjumu.
Pirms to rakstat, parskatiet idejas validacijas ietvara visus 7 kritérijus. Tavam formuléjumam
nav jabut perfektam. Tam vienkarsi vajadzéetu atbilst Siem kritérijiem.

Idejas validdcijas ietvars- visi 7 kritériji

Izmanto Sos punktus ka atru atgadni, rakstot savu auditorijas formuléjumu:

1. Risina realu vajadzibu

Auditorija skaidri apzinas problému vai vélmi un jat, ka ta ir svariga.

2. Esi konkréta par to, kam tu palidzi

Apraksts ir fokuséts un skaidri definéts, nevis visparigs vai neskaidrs.

3. Iztélojies vienu realu cilvéku

Tu vari izteloties vienu konkrétu personu, kas atbilst Sim aprakstam.

4. Cilveki ir gatavi ieguldit risinajumos

Probléma vai merkis ir pietiekami nozimigs, lai cilvéki batu gatavi ieguldit laiku, energiju vai
naudu.
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5. Tu vari vinus viegli sasniegt

Tev ir reals prieksstats par to, kur Sie cilveki ir un ka Tu vari ar viniem sazinaties.
6. Auditorija ir pietiekami liela izaugsmei

Pasaulé ir pietiekami daudz cilveku ar $o vajadzibu, lai kurss varétu augt.

7. Tu vari viniem patiesi palidzét — un tev tas patik

Tu So auditoriju saproti un jati motivaciju atbalstit vinu progresu.

Tev nav jaanalizé katrs punkts dzili.
Vienkarsi turi tos prata ka kvalitates parbaudi.

Uzrakstiet savu auditorijas formuléjumu

Izvélieties vienu veidu un uzraksti Tsu, skaidru pazinojumu.

A variants — nisa balstits auditorijas formuléjums
[Konkréta cilvéku grupal], kas vélas [atrisinat konkrétu problému vai sasniegt skaidru rezultatu].

Mans auditorijas pazinojums:

B variants — kopiend balstits auditorijas formuléjums

[Cilvéku tips], kuri novérté [kopigus uzskatus vai vértibas] un vélas [augt, izpétit vai piedzivot
kaut ko kopa].

Mans auditorijas pazinojums:

Sis ir darba projekts. Jis to pilnveidosiet kopa ar savu mentoru.

5 | Tavs idealais klients



1. MODULIS: NO KONCEPCIJAS LIDZ KURSAM

- 5. solis - Registré savu atskaites punktu un sanem atgriezenisko saiti

Sis ir 3. atskaites punkts WoDilLab programma.
e Pievieno savu auditorijas formuléjumu savam WoDilLab progresa izsekoSanas

dokumentam
e Atziméjiet savu mentoru, lai sanemtu atsauksmes un noradijumus

Tavs mentors palidzés to uzlabot, ja nepiecieSams.

Darits!

Tu esi spérusi svarigu soli cela uz kursu, kas patiesi atbilst cilvekiem, kuriem vélies palidzét.
Tavs auditorijas formuléjums var attistities — tas ir pilnigi normali.
Sobrid ar skaidribu ir pilnigi pietiekami.

Kad esi aizpildijusi So darba lapu, atzimé to ka pabeigtu platforma, lai pieprasitu savus XP.
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